
 

Argumenter en faveur des  

Stratégies Alimentaires Territoriales  

 

Dans le cadre du groupe de travail sur la mobilisation et la coopération entre acteurs pour des stratégies alimentaires territoriales 

(GT SAT), la proposition est d’outiller les membres du groupe de travail pour leur permettre de convaincre différentes 

parties-prenantes du système alimentaire local de s’investir et contribuer à l’élaboration et/ou la mise en œuvre d’une 

stratégie ou d’un projet alimentaire de territoire.  

 

Cet appui collectif doit permettre aux participants de :  

→ Partager sur leurs situations territoriales  

→ Bénéficier de la force du groupe pour co-construire des outils à partager  

→ S’entraîner à argumenter  

→ Maîtriser les techniques de construction d’argumentaires  

------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------ 
Au programme  
 

Apports méthodologiques : comment bâtir un argumentaire ?  

→ Un processus construit pour des outils personnalisés et percutants  

→ Quelques principes de communication à privilégier et à prendre en compte  

 

Focus sur les acteurs à convaincre  

→ Quelles sont vos cibles ?  

→ Quels sont leurs leviers de motivation et leurs freins ?  

→ Comment les approcher ?  

 

Atelier d’écriture et mise en commun des productions  

 

Jeux de rôle pour s’exercer  

----------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------- ------- 
Méthode pédagogique  
 
→ Alternance d’apports théoriques et de mise en pratique pour outiller les participants et les mettre en situation   

----------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------- ------- 
Qui intervient ?  
 

→ Dominique Bernier, chargée de mission Coopérations entre acteurs, Cap Rural  

----------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------- ------- 
A propos  
Quand les techniques de vente alimentent la boîte à outils des acteurs du développement local !  

 

En pratique 
→ 1 jour : 16 novembre 2017 de 9h30 à 17h - Lyon 7ème   

→ 15 participants maximum : inscription avant le 10 novembre 2017  

→ Participation réservée aux membres du GT SAT ou à leurs partenaires sur inscription en ligne  

→ Contact : Dominique Bernier, 06 66 46 62 76, cooperationsentreacteurs@caprural.org 

 

https://docs.google.com/forms/d/e/1FAIpQLSeze95MYptJ-ZOFe1xTFRARjln_n888Px52Lb5VuoEICGoSLA/viewform
mailto:cooperationsentreacteurs@caprural.org

